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Neuer Schwung fiir ,alte Hiite”

,Store-Check“: Bernkasteler Emzelhandel in 2006 mlt neuem Gesicht

REGION. Handel, Dienstleis-
tung und Industrie, Freizeit-
parks, Messebau und Event-
planung: Der Unternehmens-
berater, Buchnutor und Ge-
staltun Daniel
Schnédt ist kein Unbekannter
in Deutschland. Die Entwick-
lungsagentur holt den gefrag-
ten Profi nach Bemkastel-
Kues.

Zu seinen Kunden gehoren
namhafte Unternechmen wie
Ikea, Dehner, Tchibo oder der
Europapark Rust, ebenso wie
kleine und mittelsténdische
Einzelhiindler. Auch in der
Doctorweinstadt soll er dazu
beitragen, dass sich der Ein-
zelhandel im neuen Jahr mit
einem neuem Gesicht prisen-
tieren kann. “Eine Riesen-
chance”, freut sich Martina
Wolff, Mitarbeiterin der Ent-
wicklungsagentur, wohlwis-
send dass sich normalerweise
nur wenige einen teuren Profi
leisten konnen.

Méglich wird das innovative
Projekt durch grofiziigige
Fordermittel des Wirtschafts-
minis{eriums Rheinland-
Pfalz. Und die kommen nicht
von ungefdhr. Ausschlagge-
bend war das durchdachte
Gesamtkonzept der Entwick-
lungsagentur in  Sachen
[nnenstadtentwicklung. Da-
bei spielte vor allem auch das
Vorzeigeprojekt “Bernkast ler
Fenster” eine Rolle. Martina
Wolff: “Das Engagement und
die einzigartige Koopera-
tionsbereitschaft der beteilig-
ten Einzelhidndler und das
hervorragende Engagement
privater Akteure haben iiber-
zeugt”. Zuriick zu Daniel
Schnodt. Ua. im Europapark

Damit aus Huwn keine " Ladenhiite(r) " werden : Das Trad.-.twnsgm hiift Ham en p!anmchon d:e Neu-
gestaltung seiner Raume und setzt dabei auf den Profi Daniel Schnodt. Verkiiuferin Anke Hoffmann

Rust hat der 41-Jdhrige die
kleinen Geschifte beraten
und damit Erfahrung mit re-
nommierten touristischen
Standorten. Als Berater des
Mittelstands weil3 er auch,
dass deren Budget umfassen-
de Neuinvestitionen oft gar
nicht erlaubt.

Mit Vorliebe setzt der Trend-
experte gerne auch auf einfa-
che Mittel, mit denen sich oft
viel verdndern lidsst. Dank der
Fordermittel ist es nun mog-
lich, interessierten Betrieben
zundchst einen kostenlosen
und unverbindlichen “Store-
Check” anzubieten. Dabei

freut sich darauf, die Kopfbedeckiungen in ein professionelles Licht zu riicken.

analysiert Daniel Schnodt zu-
nachst Raumeindruck und
Sortimente, um Handlungsbe-
darf und Mdglichkeiten abzu-
leiten. Auf Wunsch erhalten
Betriebe danach ein Gesamt-
konzept, das - je nach Interes-
se - von der einfachen Umge-
staltung bis zum professionel-
len Komplettumbau reichen
kann.

Die Einzelhdndler werden da-
bei nicht mit irgendeinem
Konzept allein gelassen, denn
Schndédt wird auch die Umset-
zung begleiten. Die Entwick-
lungsagentur rechnet mit gro-
Bem Interesse: “In Bernka-
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stel-Kues haben wir viele Ge-
schifte mit einem tollen An-
gebot. An der “Warenpriisen-
tation lieBe sich hier und da
aber noch einiges verbes-
sern.”

Ob ein Umréumen in Frage
kommt oder nicht: Alle Ein-
zelhandelsbetriecbe der Stadt
sind am Mittwoch, 5. Oktober,
19.30 Uhr zu einer Informa-
tionsveranstaltung in die Aka-
demie Kues eingeladen. Dort
gibts erste Anregungen und
Ideen zur Ladengestaltung
und die Moglichkeit, Daniel
Schnddt persénlich kennen zu
lernen. (ste)



